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1. Место дисциплины в структуре ОПОП

Дисциплина Б1.В.11 Коммерческое право относится к части, формируемой участниками 
образовательных отношений образовательной программы.

2.  Планируемые  результаты  обучения  по  дисциплине,  соотнесенные  с  планируемыми
результатами  освоения  образовательной  программы  (компетенциями  и  индикаторами
достижения компетенций) 

Формируемые
компетенции
(код,  содержание
компетенции)

Планируемые результаты обучения по дисциплине
(модулю),  в  соответствии  с  индикатором
достижения компетенции

Наименование оценочного средства

Индикатор  достижения
компетенции
(код,  содержание
индикатора)

Результаты обучения
по дисциплине

Для  текущего
контроля
успеваемости

Для
промежуточной
аттестации

ПК ГП-5: Способен 
разрабатывать и 
осуществлять 
правовую 
экспертизу 
документов для 
организаций и 
физических 
лиц.

ПК ГП-5.1: Разработка 

шаблонов типовых 

договоров, связанных с 

основными видами 

деятельности организации и

физических лиц

ПК ГП-5.2: Проверка 

договоров на соответствие 

фактическим 

договоренностям сторон

ПК ГП-5.3: Комплексная 

проверка правовых рисков

ПК ГП-5.1: 

Знать: - основные положения 

отраслевых юридических и 

специальных наук, сущности и

содержания основных 

понятий, категорий, 

институтов, правовых 

статусов субъектов 

правоотношений в различных 

отраслях материального и 

процессуального права;

 - особенности реализации и 

применения юридических 

норм; 

Уметь:- правильно толковать

применяемую норму права;

 - применять современные 

информационные технологии 

для поиска и обработки 

правовой информации, 

оформления юридических 

документов и проведения 

статистического анализа 

информации;

Владеть:- навыками работы с

правовыми актами;

 - навыками анализа правовых 

и норм и правоотношений, 

являющихся профессиональной

деятельности;

 - навыками сбора и 

обработки информации для 

реализации правовых норм в 

соответствующих сферах 

профессиональной 

деятельности

Опрос

Задания

Эссе

Доклад-презентация

Зачёт:

Контрольные 

вопросы



ПК ГП-5.2: 

Знать: -  этапы проверки 

соглашения или договора;

-Содержание основных 

нормативных правовых актов,

регулирующих

договорные отношения;

-Основные права и 

обязанности субъектов при 

заключении, изменении и 

расторжении договора

Уметь: -анализировать и 

решать юридические 

проблемы в сфере договорных 

отношений; - изучить 

документ, провести анализ 

пунктов и условий договора; - 

определить несоответствия и

нарушения норм 

гражданского 

законодательства, способных 

привести к негативным 

последствиям

Владеть: -навыками работы с

необходимой нормативно-

правовой базой

ПК ГП-5.3: 

Знать: -основные положения 

гражданского права, 

сущность и содержание 

основных понятий, категорий,

институтов, правовых 

статусов субъектов 

гражданских 

правоотношений; -

особенности реализации и 

применения юридических 

норм; правила составления 

юридических документов.

Уметь: - давать правильную 

оценку фактическим и 

юридическим 

обстоятельствам;

Владеть: - навыками анализа 

правоприменительной 

практики, разрешения 

правовых проблем и коллизий, 

реализации норм 

материального и 

процессуального права



3. Структура и содержание дисциплины 

3.1  Трудоемкость дисциплины
очная очно-заочная

Общая трудоемкость, з.е. 2 2

Часов по учебному плану 72 72

в том числе

аудиторные занятия (контактная работа):

- занятия лекционного типа 16 8

- занятия семинарского типа (практические занятия / лабораторные 

работы)

16 14

- КСР 1 1

самостоятельная работа 39 49

Промежуточная аттестация 0

Зачёт

0

Зачёт

3.2.  Содержание дисциплины
(структурированное  по  темам  (разделам)  с  указанием  отведенного  на  них  количества
академических часов и виды учебных занятий)

. 
Наименование разделов и тем дисциплины Всего (часы) в том числе

Контактная работа (работа во взаимодействии
с преподавателем), часы из них

Самостоятельная
работа

обучающегося,
часы

Занятия
лекционного

типа

Занятия
семинарского

типа
(практические

занятия/лаборат
орные работы),

часы

Всего

о
ф
о

о
з
ф
о

о
ф
о

о
з
ф
о

о
ф
о

о
з
ф
о

о
ф
о

о
з
ф
о

о
ф
о

о
з
ф
о

Тема 1. Понятие коммерческого права 4.5 4.5 1 0.5 1 1 2 1.5 2.5 3

Тема 2. Возникновение и развитие коммерческого права 4.5 3.5 1 0.5 1 0 2 0.5 2.5 3

Тема 3. Источники (формы) коммерческого права 4.5 4.5 1 0.5 1 1 2 1.5 2.5 3

Тема 4. Субъекты коммерческого права 4.5 4.5 1 0.5 1 1 2 1.5 2.5 3

Тема 5. Объекты коммерческого права 5 4.5 1.5 0.5 1.5 1 3 1.5 2 3

Тема 6. Торговые договоры 7 4.5 1.5 0.5 1.5 1 3 1.5 4 3

Тема 7. Определение товара в договоре 4.5 4.5 1 0.5 1 1 2 1.5 2.5 3

Тема 8. Условия договора о передаче и оплате товара 5 4.5 2 0.5 1 1 3 1.5 2 3

Тема 9. Организационные и служебные условия договора 7 4.5 2 0.5 1 1 3 1.5 4 3

Тема 10. Особенности продажи отдельных видов товаров 5 5.5 1 0.5 1 1 2 1.5 3 4

Тема 11. Правовые формы деятельности по организации 
торговли

4.5 4.5 1 0.5 1 1 2 1.5 2.5 3

Тема 12. Правовое регулирование перевозки грузов 4.5 4.5 1 0.5 1 1 2 1.5 2.5 3

Тема 13. Хранение товаров 3.5 4.5 1 0.5 1 1 2 1.5 1.5 3

Тема 14. Страхование в коммерческой деятельности 3 4.5 0 0.5 1 1 1 1.5 2 3



Тема 15. Государственный контроль за осуществлением 
коммерческой деятельности

3 4.5 0 0.5 1 1 1 1.5 2 3

Тема 16. Защита прав коммерсантов 1 3.5 0 0.5 0 0 0 0.5 1 3

Аттестация 0 0

КСР 1 1 1 1

Итого 72 72 16 8 16 14 33 23 39 49

Содержание разделов и тем дисциплины

Содержание дисциплины «Коммерческое право» по темам
Тема 1. Понятие коммерческого права
Значения термина «коммерческое право». Понятие коммерческой деятельности. Отличительные черты 
торговли. История торговли. Зарождение и основные этапы развития торговли. Коммерческое право как 
отрасль частного права. Предмет коммерческого права. Метод коммерческого права. Место 
коммерческого права в системе права. Соотношение коммерческого права с гражданским и 
предпринимательским. Принципы коммерческого права. Основные начала регулирования коммерческой
деятельности, основополагающие требования к осуществлению коммерческой деятельности. Наука 
коммерческого права: становление, основные проблемы. Деятельностная парадигма в науке 
коммерческого права. Коммерческое право как учебная дисциплина. Соотношение науки и учебной 
дисциплины коммерческого права. Структура и содержание учебной дисциплины «коммерческое 
право».

Тема 2. Возникновение и развитие коммерческого права
Основные этапы развития коммерческого законодательства. Римский период. Итальянский период. 
Французский период. Германский период. Развитие торгового права в России.
Конвергенция частного и публичного права как тенденция новейшего периода развития коммерческого 
права.
Расширение договорной диспозитивности в коммерческом праве.

Тема 3. Источники (формы) коммерческого права
Подходы к пониманию источников и форм правового регулирования коммерческой деятельности. 
Формы права, исходящие от государства. Дискуссии о кодификации торгового законодательства. 
Проблема дуализма частного права. Формы права, исходящие от сообщества коммерсантов. Формы 
права, исходящие от научного сообщества. Индивидуальное регулирование коммерческой деятельности 
договором. Закон о торговле: структура, содержание, значение. Международные торговые договоры: 
содержание, значение. Характеристика основных международных торговых договоров с участием 
Российской Федерации. Конвенция ООН (ЮНСИТРАЛ) о договорах международной купли-продажи 
това- ров, международные конвенции по праву интеллектуальной собственности. Международные 
договоры в сфере транспортного, вексельного и чекового права и кредитно-расчетных отношений. 
Торговое законодательство Таможенного союза и ЕАЭС. Основные виды решений евразийских 
объединений в сфере торговли. Техническое регулирование в евра- зийских объединениях. Акты ВТО. 
Правовой статус и значение ВТО. Межгосударственные обязательства в сфере международной 
торговли. Акты международной частноправовой унификации: виды, порядок принятия, механизм 
действия, значение. Торговые обычаи: понятие, признаки, значение.

Тема 4. Субъекты коммерческого права
Понятие и виды субъектов коммерческой деятельности. Коммерсанты. Производители. Торговые 
посредники. Покупатели. Организаторы торговли. Лица, содействующие торговле. Виды торговых 
посредников: брокеры, комиссионеры, консигнаторы, агенты, дистрибьюторы, дилеры, франчайзи, 



трейдеры, ритейлеры. Зависимые и независимые посредники. Организаторы внутреннего торгового 
оборота. Товарная биржа. Ассоциации содействия торговле и торговые союзы. Торгово-промышленная 
палата. Оптовые выставки и ярмарки, оптовые продовольственные рынки. Организаторы 
международной торговли: международные товарные биржи, ассоциации товаропроизводителей, 
торговые палаты зарубежных стран, Международная торговая палата. Международные выставки, 
ярмарки, оптовые продовольственные рынки.

Тема 5. Объекты коммерческого права
Товар как объект торговли. Понятие и свойства товара. Соотношение понятия товара с понятием 
объекта гражданского права. Оборотоспособность объектов коммерческого права. Типы ограничения 
оборотоспособности. Особенности правового режима отдельных товаров. Правовой режим 
недвижимости. Правовой режим ценных бумаг и товарораспорядительных документов. Правовой режим
информации. Правовой режим «бестелесного имущества». Правовые средства обособления товаров. 
Товарные знаки, собственные торговые марки, наименования мест происхождения товаров, 
коммерческие обозначения, общеизвестные обозначения товаров, доменные имена, бренды. Цифровые 
продукты как объект торгового оборота. Услуги, сопутствующие товарам и цифровым продуктам. 
Товарные деривативы. Форварды, фьючерсы, опционы. Цели использования товарных деривативов.

Тема 6. Торговые договоры
Понятие и сущность торгового договора. Действие договора. Признаки договора. Функции договора. 
Отличительные черты коммерческих договоров. Классификация торговых договоров. Критерии 
типизации торговых договоров. Структура договорных связей: понятие, виды и факторы, ее 
определяющие; общие вопросы формирования. Формирование договорных связей изготовителей и 
потребителей. Функции посредников. Определение оптимальной структуры связи. Формирование 
договорной связи по поставкам для государственных нужд. Формирование договорных связей при 
поставках из одного региона в другой. Долгосрочные договоры: понятие, назначение, критерии 
выделения. Рамочные договоры. Способы заключения рамочных и отдельных договоров. Составные 
обязательства.
Понятие и виды условий торгового договора. Вырабатываемые и невырабатываемые условия. Виды 
вырабатываемых условий: предписываемые и инициативные условия. Стандартные условия договора. 
Последовательность выработки условий договора. Заключение договора на стандартных условиях. Виды
подразумеваемых условий. Оценка условий договора на соответствие принципам коммерческого права. 
Несправедливые, неясные, неожиданные, дискриминационные условия договора.
Понятие, цель и задачи правовой деятельности по заключению договора. Принцип свободы договора, 
его реализация при заключении коммерческих договоров. Ограничение свободы договора. Источники 
правового регулирования деятельности по заключению договоров. Способы заключения торговых 
договоров. Критерии выбора способа заключения договора. Обмен офертой и акцептом. Переговоры. 
Заключение договора на стандартных условиях. Заключение договора на торгах. Заключение договора 
путем принятия заказа. Форма торговых договоров. Заключение договора в сети Интернет. Понятие, 
функции и виды электронной подписи. Порядок получения и использования электронной подписи. 
Изменение и расторжение торговых договоров: понятие, основания, способы, правовые последствия. 
Изменение и расторжение договора по соглашению сторон. Одностороннее изменение и расторжение 
договоров.
Ответственность за нарушение торговых договоров. Формы имущественной ответственности. Неустойка
— основная форма имущественной ответственности в торговле. Виды неустойки. Особенности 
выработки договорных условий о неустойке. Возмещение убытков. Виды убытков. Соотношение 
убытков и иных потерь коммерсанта. Реальный ущерб, упущенная выгода, абстрактные убытки, заранее 
исчисленные убытки. Доказывание размера убытков. Порядок расчета убытков. Основания 
имущественной ответственности. Ограничение размера имущественной ответственности. Договорные 
ограничения размера ответственности. Законные ограничения размера ответственности. Вина кредитора,



просрочка кредитора. Основания освобождения от ответственности. Действие непреодолимой силы. 
Случай. Порядок привлечения к ответственности. Претензионный порядок.

Тема 7. Определение товара в договоре
Условие о товаре в предмете договора купли-продажи. Требования к условию о предмете (принцип 
правовой определенности). Указание на предмет договора купли-продажи товаров. Ассортимент товара 
как условие о предмете. Количество и способы его определения. Условие о порядке приема товара по 
количеству. Последствия нарушения условий об ассортименте и количестве.
Качество товара. Понятие «недостаток товара». Явные и скрытые недостатки. Общие требования к 
качеству: пригодность и соответствие товара. Срок годности и срок службы товара. Обязательные 
требования к качеству товара.
Технические регламенты. Стандарты. Способы подтверждения соответствия. Повышенные требования к
качеству товара. Последствия нарушения требований к качеству товара.
Особые естественные свойства товара: тяжеловесные, крупногабаритные, опасные, скоропортящиеся и 
другие. Опасные товары.
Комплектность и комплект товаров. Последствия несоблюдения условий о комплекте и комплектности 
товара.
Тара и упаковка. Последствия нарушения условий о таре и упаковке. Документы, относящиеся к товару. 
Определение перечня документов,
относящихся к товару. Последствия нарушения условий о документах, относящихся к товару.
Права третьих лиц на товар. Обязанность продавца о передаче товара, свободного от прав третьих лиц и 
последствия ее нарушения.

Тема 8. Условия договора о передаче и оплате товара
Условия о порядке передачи товара. Срок передачи товара и способы его определения. Досрочное 
исполнение. Момент исполнения. Способ исполнения. Доказательства исполнения. Последствия 
неисполнения обязанности передать товар.
Условия о порядке принятия товара. Проверка принимаемого товара по ассортименту, количеству, 
качеству, комплектности, качеству тары (упаковки). Проверка пригодности средств транспортировки 
товара. Обычные способы приемки и обыкновения, регулирующие порядок приемки товара. 
Специальные способы приемки. Место и сроки приемки товара. Скрытые недостатки и правила их 
обнаружения. Последствия обнаружения недостатков товара. Завершение приемки.
Условие о гарантии качества товара. Понятие гарантийного срока. Начало течения гарантийного срока, 
продолжительность гарантийных сроков, приостановление гарантийного срока и прекращение 
гарантийных обязательств.
Условие о цене товара. Виды цен. Свободные (рыночные) цены и цены регулируемые. Цены, 
устанавливаемые соглашением взаимозависимых лиц. Значение цены для заключения договора. 
Способы определения цены в договоре.
Условие о расчетах. Понятие расчета. Источники правового регулирования расчетов. Валюта платежа. 
Порядок расчетов. Предварительная оплата товара (аванс). Оплата товара в кредит (рассрочкой или 
отсрочкой платежа). Потестативные условия при расчетах в кредит. Проценты за пользование кредитом.
Обеспечение права продавца на получение цены. Формы расчетов: расчеты платежными поручениями, 
чеками, по инкассо, по аккредитиву, иные формы расчетов. Использование векселя в расчетах за товар. 
Оплата товара путем встречного неденежного предоставления.
Последствия нарушения условий о цене и расчетах.

Тема 9. Организационные и служебные условия договора
Режим конфиденциальности информации. Законный режим конфиденциальности. Соглашение о 
конфиденциальности. Вступление в переговоры без намерения заключить договор. Последствия 
нарушения режима конфиденциальности информации.



Условие об эксклюзивности и пределы его применения. Соотношение с законодательством о защите 
конкуренции.
Условия о порядке разрешения споров. Претензионный порядок разрешения споров. Соглашение о 
подсудности. Арбитражное соглашение. Соглашение о медиации.

Тема 10. Особенности продажи отдельных видов товаров
Значение специальных правил продажи отдельных видов товаров и источники правового регулирования.
Особенности, обусловленные способом акцепта предложения о продаже товара: 1) особенности при 
заключении договора дистанционным способом — информационные обязанности продавца; 
обязанность продавца по доставке товара покупателю; особое право покупателя на отказ от товара 
ненадлежащего качества; 2) особенности при продаже по образцам – обязанность продавца по 
выставлению образцов в местах ознакомления (продажи) товаров, обязанность доставить товар 
покупателю, обязанность по установке, подключению, наладке и пуску в эксплуатацию отдельных 
технически сложных товаров, обязанность обеспечить соответствие качества товара образцу и 
информации, предоставленной покупателю при заключении договора; особые права покупателя.
Особенности, обусловленные предметом договора: 1) особенности продажи продовольственных 
товаров; 2) особенности продажи текстильных, трикотажных, швейных и меховых товаров и обуви; 3) 
особенности продажи технически сложных товаров бытового назначения; 4) особенности продажи 
автомобилей, мототехники, прицепов и номерных агрегатов к ним; 5) особенности продажи изделий из 
драгоценных металлов и их сплавов с использованием драгоценных камней.
Общие особые обязанности продавцов при торговле отдельными видами товаров.

Тема 11. Правовые формы деятельности по организации торговли
Общие вопросы регулирования деятельности по организации торговли. Субъекты, осуществляющие 
деятельность по организации торговли. Доступ к организованной торговле.
Биржевая торговля. Товарная биржа. Биржевые сделки.
Ярмарка как форма организованной торговли. Организатор ярмарки. Правила ярмарочной торговли.
Оптовые продовольственные рынки. Организатор торговли. Особенности продажи товаров на оптовых 
продовольственных рынках.
Розничные рынки. Организатор торговли. Особенности продажи товаров на розничных рынках.

Тема 12. Перевозка грузов
Понятие, виды и правовая основа перевозки. Железнодорожные перевозки. Автомобильные перевозки. 
Воздушные перевозки. Морские перевозки. Перевозки внутренним водным транспортом. Смешанные 
перевозки.
Общая характеристика договора перевозки груза. Понятие договора перевозки. Существенные условия 
договора. Обязанности перевозчика.
Общая характеристика договора фрахтования. Понятие, признаки и условия договора фрахтования.
Договор об организации перевозок. Понятие, признаки и содержание договора об организации 
перевозок.
Договор транспортной экспедиции. Источники правового регулирования.
Понятие, признаки и содержание договора транспортной экспедиции.

Тема 13. Хранение товаров
Понятие и общая характеристика договора хранения. Признаки договора хранения. Существенные 
условия договора хранения. Режимы хранения.
Хранение на товарном складе. Понятие и содержание договора складского хранения.
Ответственное хранение товаров: понятие, область применения и источники правового регулирования.

Тема 14. Страхование в коммерческой деятельности



Имущественное страхование и его виды. Источники правового регулирования. Существенные условия 
договора имущественного страхования.
Страхование имущества. Договор страхования груза. Договор страхования товара. Договор страхования 
фрахта.
Страхование гражданской ответственности. Страхование деликтной ответственности и страхование 
ответственности по договору.
Страхование предпринимательского риска. Понятие предпринимательского риска. Отличие договора 
страхования предпринимательского риска от страхования гражданско-правовой ответственности.

Тема 15. Государственный контроль за организацией и осуществлением коммерческой деятельности
Понятие и правовые формы государственного контроля (надзора) и муниципального контроля. Виды 
деятельности, смежные с государственным (муниципальным) контролем (надзором). Способы 
государственного (муниципального) контроля (надзора). Виды проверок. Предмет проверки. Порядок 
проведения проверки. Результаты проверки.
Понятие и правовые формы налогового контроля. Цель налоговых проверок. Виды налоговых проверок. 
Порядок проведения налоговой проверки. Результаты налоговой проверки.
Понятие и правовые формы таможенного контроля. Предмет таможенного контроля. Виды таможенного
контроля. Задачи таможенного контроля. Формы таможенного контроля.
Понятие и правовые формы валютного контроля. Предмет валютного контроля. Обязанности 
резидентов.
Понятие и виды государственного портового контроля. Государственный портовый контроль в морских 
портах. Государственный контроль на внутренних водных путях.
Государственный надзор за осуществлением деятельности по проведению организованных торгов. 
Понятие государственного надзора и общие правила его осуществления: субъект, виды, формы, 
результат проверки.

Тема 16. Защита прав коммерсантов
Способы и формы защиты прав коммерсантов. Неюрисдикционная форма защиты прав. Защита прав 
коммерсантов в административном порядке и на основании обращений в органы надзора. Защита прав 
коммерсантов в судебном порядке.

4.  Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы обучающихся
Самостоятельная  работа  обучающихся  включает  в  себя  подготовку  к  контрольным вопросам и
заданиям для текущего контроля и промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины
приведенным в п. 5.

Для обеспечения самостоятельной работы обучающихся используются:
Электронные курсы, созданные в системе электронного обучения ННГУ:

Коммерческое право, https://e-learning.unn.ru/course/view.php?id=3153.

5.   Фонд  оценочных  средств  для  текущего  контроля  успеваемости  и  промежуточной
аттестации по дисциплине (модулю)



5.1  Типовые  задания,  необходимые  для  оценки  результатов  обучения  при  проведении
текущего контроля успеваемости с указанием критериев их оценивания:

5.1.1  Типовые  задания  (оценочное  средство  -  Опрос)  для  оценки  сформированности
компетенции ПК ГП-5:

Планы семинарских занятий
Тема 1. Понятие коммерческого права
1. Понятие и место коммерческого права в системе российского права;
2. Предмет и метод коммерческого права;
3. Принципы коммерческого права. Принцип свободы договора и его пределы. Принцип 
недопустимости произвольного вмешательства в частные дела. Принцип обязательности договора. 
Принцип добросовестности и честной деловой практики. Принцип связанности сторон 
предпринимательского договора обычаем и практикой, которую они установили в своих 
взаимоотношениях. Правовое значение принципов коммерческого права.
Рекомендуемая литература:
1. Андреева Л.В. О соотношении торговой, коммерческой и посреднической деятельности и предмете 
коммерческого права // Торговое право. 2012. N 3. С. 12 - 19.
2. Проценко И. Признаки торгового права Германии как особенной отрасли частного права // Закон и 
жизнь. - № 8/4. – 2013. С. 217-221.
3. Челышев М.Ю. О месте коммерческого права в системе российского права
// Коммерческое право: актуальные проблемы и перспективы развития: Сборник статей к юбилею 
доктора юридических наук, профессора Бориса Ивановича Пугинского / сост. Абросимова Е.А., 
Филиппова С.Ю. М.: Статут, 2011 [Электронный ресурс]. Доступ из справочно-правовой системы 
«КонсультантПлюс».
4. Олейник О.М. Формирование критериев квалификации предпринимательской деятельности в 
судебной практике // Предпринимательское право. 2013. N 1. С. 2 - 16.
5. Ершова И.В. Понятие предпринимательской деятельности в теории и судебной практике // 
Lexrussica. 2014. N 2. С. 160 - 167.

Тема 2. Возникновение и развитие коммерческого права
1. Основные этапы развития коммерческого законодательства;
2. Конвергенция частного и публичного права как тенденция новейшего периода развития 
коммерческого права;
3. Расширение договорной диспозитивности в коммерческом праве.
Рекомендуемая литература:
1. Андреев В.К. О сочетании частных и публичных начал в правовом регулировании 
предпринимательской деятельности // Журнал российского права. 2013. N 1. С. 21 - 25.
2. Знак М.А. Теоретические проблемы диспозитивности договорной ответственности в гражданском 
праве // Право и демократия: Выпуск 19. – Минск: Белорусский государственный университет, 2008.
3. Карапетов А.Г. Свобода договора и пределы императивности норм гражданского права // Вестник 
ВАС РФ. – 2009. № 9.
4. Конвергенция частного и публичного права: проблемы теории и практики: Монография / Н.М. 
Коршунов. - М.: Норма: ИНФРА-М, 2014.
5. Коршунов Н.М. Противостояние «хозяйственников» и «цивилистов» в контексте конвергенции 
частного и публичного права // Предпринимательское право. - 2011. - № 1 [Электронный ресурс]. 
Доступ из справочно-правовой системы «КонсультантПлюс».
6. Красавчиков О.А. Диспозитивность в гражданско-правовом регулировании
/ О. А. Красавчиков // Советское государство и право. – 1970. – № 1.
7. Прохорков Т.Н. Диспозитивность как принцип российского гражданского права: Автореф. дис. 
канд. юрид. наук: 12.00.03. – Краснодар, 2010.

Тема 3. Источники (формы) коммерческого права

1. Конституция РФ в системе источников коммерческого права. Конституционные гарантии 
коммерческой деятельности;



2. Международные договоры и общепризнанные нормы международного права в системе источников 
коммерческого права;

3. Нормативные правовые акты как источник коммерческого права;

4. Обычай как источник коммерческого права;

5. Обыкновения в системе источников коммерческого права;

6. Судебный прецедент в системе источников коммерческого права;

7. Иные источники коммерческого права

Рекомендуемая литература:

1. Аксенов А.Г. Договор международной купли-продажи товаров между субъектами 
предпринимательской деятельности стран СНГ. М.: Инфотропик Медиа, 2012.

2. Андреева Л.В. Проблемы унификации российского законодательства о торговле в условиях 
экономической интеграции // Предпринимательское право. Приложение «Бизнес и право в России и за 
рубежом». 2013. N 4. С. 38 - 41.

3. Берлявский Л.Г., Расчетов В.А. Место обычно-правовых норм в системе источников современного 
российского права // Российская юстиция. 2014. N 1. С. 2 - 6.

4. Лаптев В.А. Система источников предпринимательского права // Lexrussica. 2014. N 6. С. 674 - 682.

5. Ерпылева Н.Ю. Источники международного коммерческого права // Внешнеторговое право. 2011. N 1.
С. 13 - 17.

6. Николюкин С.В. Унификация правил международной купли-продажи (на примере Принципов 
УНИДРУА) // Юрист. 2014. N 4. С. 36 - 41.

7. Принципы международных коммерческих договоров УНИДРУА 2010 / пер. с англ. А.С. Комарова. М.: 
Статут, 2013.

8. Холопов К.В. Инкотермс 2010: назначение, изменения и отличия // Российский внешнеэкономический
вестник. 2011. N 1. С. 60 - 66.

9. Штыкова Н.Н. Правовая природа обычаев делового оборота в гражданском обороте России // 
Российская юстиция. 2013. N 4. С. 7 - 10.

 

Тема 4. Субъекты коммерческого права

1. Понятие и виды субъектов коммерческого права;

2. Правоспособность субъектов торгово-посреднической деятельности;

3. Разрешительный порядок осуществления коммерческой деятельности;

4. Уведомительный порядок осуществления коммерческой деятельности;

5. Субъекты, обладающие правом собственности на реализуемые товары;

6. Субъекты торгово-посреднической деятельности, не обладающие правом собственности на 
реализуемые товары;

7. Роль торговых служащих в коммерческой деятельности.

Рекомендуемая литература:



1. Беседин А.Н., Козина Е.А. Развитие системы юридических лиц в гражданском законодательстве // 
Lexrussica. 2013. N 2. С. 155 - 167; N 3. С. 231 - 247.

2. Купреев С.С. Лицензирование как административно-правовой метод государственного управления: 
современное состояние // Административное право и процесс. 2013. N 4. С. 18 - 21.

3. Лескова Ю.Г. Концептуальные и правовые основы саморегулирования предпринимательских 
отношений. М.: Статут, 2013.

4. Тихомирова Л.В., Тихомиров М.Ю. Индивидуальный предприниматель: Комментарии, судебная 
практика, официальные разъяснения / под общ.ред. Тихомирова М.Ю. М.: Издательство Тихомирова 
М.Ю., 2014.

5. Третьякова С.Б. Саморегулируемая организация - особый субъект права // Административное и 
муниципальное право. 2013. N 5. С. 415 - 420.

 

Тема 5. Объекты коммерческого права

1. Понятие объектов коммерческого права;

2. Понятие и признаки товара;

3. Условия допуска к обороту отдельных категорий товаров;

4. Понятие и порядок определения товарного рынка;

5. Правовой режим денег;

6. Правовой режим ценных бумаг;

7. Режим прав на объекты интеллектуальной собственности;

8. Нематериальные блага как объекты коммерческого права.

Рекомендуемая литература:

1. Барсегян В.Х. Особенности обращения и некоторые вопросы отграничения коносамента от морской 
накладной // Транспортное право. 2012. N 4. С. 17- 19.

2. Бобров М.Е. Товарный знак и наименование юридического лица: коллизия прав // Адвокат. 2013. N 
12.

3. Гришаев С.П. Деньги как объект гражданских прав: изменения в законодательстве // СПС 
КонсультантПлюс. 2014.

4. Каменева З.В. Деловая репутация как объект гражданского права // Адвокат. 2014. N 5.

5. Хабаров С.А. Ценные бумаги как объекты гражданских прав в новой редакции Гражданского кодекса 
РФ // Гражданское право. 2014. N 3. С. 3 - 6.

6. Шевчук М.В. Электронные денежные средства в системе объектов гражданских прав // Банковское 
право. 2013. N 3. С. 25 - 33.

7. Щербакова М.А. Правовые проблемы практического применения банками складских свидетельств // 
Банковское право. 2012. N 6. С. 74 - 78.

 

Тема 6. Торговые договоры



1. Понятие и особенности торгового договора;

2. Виды торговых договоров;

3. Свобода торгового договора;

4. Заключение торговых договоров;

5. Изменение и расторжение торговых договоров;

6. Ответственность за нарушение торговых договоров.

Рекомендуемая литература:

1. Зинковский М.А. Смешанный торговый контракт (договор) // Современное право. 2013. N 1. С. 35 - 38

2. Карапетов А.Г. Свобода договора и пределы императивности норм гражданского права // Вестник ВАС
РФ. – 2009. № 9.

3. Крашенинников Е.А., Байгушева Ю.В. Заключение договора // Вестник ВАС РФ. 2013. N 5. С. 60 - 104.

4. Ландкоф С.Н. Торговые сделки. Теория и практика. Харьков: Юридическое издательство НКЮ УССР. 
1929. [Электронный ресурс] / ЭБС «КнигаФонд» [сайт]. URL: http://www.knigafund.ru/books/25008/read

5. Трояновский А.В. Понятие "существенное нарушение договора" в Конвенции ООН о договорах 
международной купли-продажи товаров 1980 г. // Юрист. 2014. N 4. С. 42 - 46.

 

Тема 7. Определение товара в договоре

1. Условие о товаре в предмете договора купли-продажи;

2. Указание на предмет договора купли-продажи товаров;

3. Количество;

4. Качество;

5. Особые естественные свойства товара;

6. Комплектность и комплект товаров;

7. Тара и упаковка;

8. Документы, относящиеся к товару;

9. Права третьих лиц на товар.

Рекомендуемая литература:

 

1. Богдан В.В. Существенный недостаток товара (работы, услуги) как основание отказа потребителя от 
исполнения договора: проблемы теории и практики // Российская юстиция. 2013. N 11. С. 11 - 13.

2. Горбатов К.А. Купля-продажа с условием сохранения собственности у продавца: вопросы, 
возникающие в практике // Вестник гражданского права. 2013. N 1. С. 97 - 107.

3. Свирин Ю.А. К вопросу о предмете и объекте договора купли-продажи // Адвокат. 2014. N 5.

4. Церковников М.А. Основание ответственности продавца за изъятие товара у покупателя // Вестник 
ВАС РФ. 2013. N 11. С. 4 - 37.



 

Тема 8. Условия договора о передаче и оплате товара

1. Условие о порядке передачи товара;

2. Условие о порядке принятия товара;

3. Условие о гарантии качества;

4. Условие о цене товара;

5. Условие о расчетах.

Рекомендуемая литература:

1. Артемов В. Является ли вексель средством платежа? // "Бизнес-адвокат", 2002, N 4

2. Вятчин В.А. Денежное обязательство: понятие и сущность // Нотариус. 2013. N 8. С. 28 - 31.

3. Дубровская И. Надлежащее оформление товарных накладных // ЭЖ- Юрист. 2013. N 25. Тематическое
приложение. С. 1.

4. Иванов И. Экспертиза качества товара как царица бала // ЭЖ-Юрист. 2011. N 16. С. 12.

5. Кархалев Д.Н. Отказ от исполнения нарушенного договора в гражданском праве // Гражданское 
право. 2013. N 1. С. 36 - 39.

6. Микрюков В.А. Проблема регулирования товарного и коммерческого кредита // Законодательство и 
экономика. 2013. N 11.

7. Павлов О.В. Проверка качества непродовольственных товаров в практике деятельности компаний 
розничной торговли // Торговое право. 2012. N 2. С. 104 - 112.

8. Семенихин В.В. Поставка товаров в условных единицах // Налоги. 2014. N 8. С. 7 - 13.

 

Тема 9. Организационные и служебные условия договора

1. Соглашение о конфиденциальности

2. Соглашение об эксклюзивности

3. Соглашение о порядке разрешения споров

Рекомендуемая литература:

1. Бычков А.И. Дистрибьюторский договор // Имущественные отношения в Российской Федерации. - 
2012. - № 9. [Электронный ресурс]. Доступ из справочно-правовой системы «КонсультантПлюс».

2. Волков А.Ф. Торговые третейские суды. – С-Пб. 1913. [Электронный ресурс] / ЭБС «КнигаФонд» [сайт]. 
URL: http://www.knigafund.ru/books/24664

3. Гаврилов Д.А. Об институте "вертикальных" соглашений в конкурентном праве // Законы России: 
опыт, анализ, практика. 2014. N 2. С. 18 - 21.

4. Добролюбова Е.А. Медиация как способ защиты прав предпринимателей (лекция в рамках курса 
"Предпринимательское право") // Предпринимательское право. Приложение "Бизнес и право в России 
и за рубежом". 2012. N 3. С. 25 - 31.

5. Маслова В.А. Организационная природа дистрибьюторского договора // Гражданское право. 2013. N 
3. С. 26 - 30.



6. Северин Р.В. Сущность убытков в информационной сфере предприятия // Информационное право. 
2013. № 1. [Электронный ресурс]. Доступ из справочно-правовой системы «КонсультантПлюс».

 

Тема 10. Особенности продажи отдельных видов товаров

1. Правовая основа и значение для изучения коммерческого права

2. Особенности, обусловленные способом акцепта предложения о продаже товара

3. Особенности, обусловленные предметом договора

Рекомендуемая литература:

1. Бессонова В.В., Барыкин М.Ю. Правовое регулирование процедуры возврата товара, приобретенного 
дистанционным способом // Юридический мир. 2013. N 1. С. 37 - 40.

2. Марчук М.А. Момент заключения договора продажи товара дистанционным способом

// "Юрист", 2009, N 3

3. Ширвиндт А.М. Ограничение свободы договора в целях защиты прав потребителей в российском и 
европейском частном праве // Вестник гражданского права. 2013. N 1. С. 5 - 51.

 

Тема 11. Правовые формы деятельности по организации торговли

1. Общие вопросы регулирования деятельности по организации торговли

2. Биржевая торговля

3. Ярмарка, как форма организованной торговли

4. Оптовые продовольственные рынки

5. Розничные рынки

Рекомендуемая литература:

 

1. Абросимова Е.А. Организаторы торгового оборота: учеб.пособие / Е.А. Абросимова. - М.: 
ВолтерсКлувер, 2011.

2. Абросимова Е.А. Торговый оборот и специальные субъекты коммерческого права // Коммерческое 
право: актуальные проблемы и перспективы развития: Сборник статей к юбилею доктора юридических 
наук, профессора Бориса Ивановича Пугинского / сост. Абросимова Е.А.,

3. Филиппова С.Ю. М.: Статут, 2011 [Электронный ресурс]. Доступ из справочно-правовой системы 
«КонсультантПлюс».

4. Абросимова Е.Н. Проблемы правового регулирования оптовых продовольственных рынков в 
России // Российская юстиция. - 2013. - № 10. [Электронный ресурс]. Доступ из справочно-правовой 
системы «КонсультантПлюс».

5. Ем В.С., Козлова Н.Г. Биржа как организатор торговли // Коммерческое право: актуальные проблемы 
и перспективы развития: Сборник статей к юбилею доктора юридических наук, профессора Бориса 
Ивановича Пугинского / сост. Абросимова Е.А., Филиппова С.Ю. М.: Статут, 2011 [Электронный ресурс]. 
Доступ из справочно-правовой системы «КонсультантПлюс».



6. Карташева А.А. Большой торг или шумное рыночное мероприятие: как организуют ярмарки в 
регионах // Торговое право. 2012. N 5. С. 72 - 84.

7. Кирилловых А.А. Правовое регулирование продвижения продукции на ярмарках и выставках // 
Законодательство и экономика. 2012. N 8. С. 37 - 52.

 

Тема 12. Перевозка грузов

1. Понятие, виды и правовая основа перевозки;

2. Общая характеристика договора перевозки груза;

3. Основные обязательства по договору оказания услуг;

4. Особенности ответственности перевозчика;

5. Общая характеристика договора фрахтования;

6. Договор об организации перевозок;

7. Договор транспортной экспедиции.

Рекомендуемая литература:

1. Выгодянский А.В. Правовое регулирование международных воздушных перевозок пассажиров и 
грузов // Юрист. 2013. N 2. С. 12 - 15.

2. Иванова Т.Н. Особенности заключения договора морской перевозки грузов в линейном сообщении // 
Транспортное право. 2012. N 3. С. 27 - 29.

3. Карпеев О.В. Исполнение узлового соглашения при перевозке грузов прямого смешанного сообщения
// Гражданское право. 2014. N 1. С. 34 - 37.

4. Кокин А.С. Международная морская перевозка груза: право и практика. 2-е изд., перераб. и доп. М.: 
Инфотропик Медиа, 2012.

5. Кокин А.С., Левиков Г.А. Транспортно-экспедиторские услуги при международной перевозке грузов. 
М: Инфотропик Медиа, 2011.

6. Михайлов С.В. Основные направления совершенствования гражданского законодательства в сфере 
перевозок грузов // Транспортное право. 2014. N 2. С. 3 - 5.

7. Соловьева М.А. Правовая природа договора перевозки грузов по российскому и немецкому праву: 
сравнительная характеристика // Бизнес, Менеджмент и Право. 2013. N 2. С. 119 - 123.

8. Стригунова Д.П. Обязанности сторон обязательства по перевозке груза // Современное право. 2013. N 
4. С. 79 - 83.

 

Тема 13. Хранение товаров

1. Понятие, общая характеристика и виды договора хранения. Оформление договора хранения.

2. Основные обязательства сторон по договору хранения. Особенности ответственности 
профессионального хранителя.

3. Ответственное хранение товаров, не принятых покупателем.

Рекомендуемая литература:



1. Гришаев С.П. Хранение на товарном складе // СПС КонсультантПлюс. 2011.

2. Казанцев М.Ф. Договор складского хранения: основные юридические свойства // Бизнес, 
Менеджмент и Право. 2014. N 1. С. 68 - 76.

3. Филиппова С. Ответственное хранение товара в договорной практике // ЭЖ-Юрист. 2011. N 38. С. 12 - 
13.

 

Тема 14. Страхование в коммерческой деятельности

1. Имущественное страхование как особая разновидность услуг. Понятие и

виды договора имущественного страхования. Страховой риск.

2. Страхование имущества

3. Страхование гражданской ответственности

4. Страхование предпринимательского риска

Рекомендуемая литература:

1. Андреев Ю.Н. Имущественное страхование: теория и судебная практика. – М.: Ось-89. 2011

2. Фогельсон Ю.Б. Страховое право: теоретические основы и практика применения: Монография. - М.: 
Норма. 2012.

3. Худяков А.И. Теория страхования. - М.: Статут. 2010.

 

Тема 15. Государственный контроль за организацией и осуществлением коммерческой 
деятельности

1. Понятие и правовые формы государственного контроля (надзора) и муниципального контроля

2. Понятие и правовые формы налогового контроля

3. Понятие и правовые формы таможенного контроля

4. Понятие и правовые формы валютного контроля

Рекомендуемая литература:

1. Мохов А.А. Комментарий к Федеральному закону от 7 мая 2013 г. N 78-ФЗ "Об уполномоченных по 
защите прав предпринимателей в Российской Федерации": научно-практический (постатейный). М.: 
КОНТРАКТ, 2014.

2. Паламарчук А.В. Задачи прокурорского надзора за исполнением законов о защите прав 
предпринимателей // Законность. 2014. N 5. С. 3 - 7.

3. Петров А.В., Епифанов А.Е. Юридическая природа государственного контроля и надзора // Журнал 
российского права. 2013. N 7. С. 36 - 49.

4. Салиева Р.Н. Конституционно-правовые гарантии защиты прав субъектов предпринимательской 
деятельности при осуществлении государственного контроля (надзора) // Государственная власть и 
местное самоуправление. 2013. N 9. С. 29 - 31.



5. Спектор А.А. Предпринимательская деятельность, как объект государственного контроля (надзора) // 
Право и бизнес: сборник статей I ежегодной международной научно-практической конференции, 
приуроченной к 80-летию со дня рождения профессора В.С. Мартемьянова

/ М.Ю. Абрамкина, М.Г. Абрамова, А.А. Алпатов и др.; под ред. И.В. Ершовой. М.: Юрист, 2012.

6. Стахов А.И. Административное наблюдение в сфере государственного надзора как специальная 
категория и институт административного права // Административное право и процесс. 2014. N 5. С. 17 - 
20.

7. Ухтияров А.И. Уполномоченный по правам человека как публично- правовой институт защиты прав 
граждан // Омбудсмен. 2013. N 1. С. 29 - 33.

8. Шишкин С.Н. Предпринимательско-правовые (хозяйственно-правовые) основы государственного 
регулирования экономики: монография. М: Инфотропик Медиа, 2011.

9. Копина А.А. К вопросу о взаимосвязи рыночной цены и взаимозависимости лиц // Финансовое право. 
2013. N 9. С. 34 - 40.

 

Тема 16. Защита прав коммерсантов

1. Способы и формы защиты прав коммерсантов

2. Неюрисдикционная форма защиты прав

3. Защита прав коммерсантов в административном порядке и на основании обращений в органы 
надзора

4. Защита прав коммерсантов в судебном порядке

Рекомендуемая литература:

1. Аксюк И.В. Содержание защиты гражданских прав // Адвокат. 2013. N 10.

2. Андреева Л.В. Защита прав сторон непоименованных договоров // Законы России: опыт, анализ, 
практика. 2012. N 11. С. 48 - 53.

3. Грибанов В. П. Осуществление и защита гражданских прав. Изд. 2-е, стереотип. - М.: «Статут», 2001. 
[Электронный ресурс] / Классика российской цивилистики [сайт]. URL: 
http://civil.consultant.ru/elib/books/1/.

4. Егорова М.А. Признание договора незаключенным как способ защиты гражданских прав // 
Гражданское право. 2014. N 3. С. 34 - 36.

5. Кравченко А.А. К вопросу о понятии способа защиты гражданских прав // Адвокат. 2014. N 7.

6. Красноярова Н.И. Система цивилистических конструкций внесудебной защиты прав кредитора в 
договорных обязательствах делового оборота // Международное публичное и частное право. 2014. N 2. 
С. 7 - 10.

7. Кузнецова О.А. Понятие пресечения действий, нарушающих право, как способа защиты гражданских 
прав // Современное право. 2013. N 12. С. 66 - 70.

8. Латыпов Д.Н. Особенности признания права как способа защиты гражданских прав // Журнал 
российского права. 2013. N 9. С. 60 - 71.

9. Потапенко С.В. Признание недействительным акта государственного органа или органа местного 
самоуправления как способ защиты гражданских прав //



10. Ушаков А.А., Чуев В.Н. Комментарий к главе 2 части первой Гражданского кодекса РФ 
"Возникновение гражданских прав и обязанностей, осуществление и защита гражданских прав" 
(постатейный) // СПС КонсультантПлюс. 2013.

11. Чеговадзе Л.А. О защите гражданских прав и ответственности за их нарушение // Юрист. 2013. N 12. 
С. 8 - 13.

Критерии оценивания (оценочное средство - Опрос)

Оценка Критерии оценивания

зачтено

Все компетенции (части компетенций), на формирование которых направлена дисциплина, 
сформированы на уровне не ниже «отлично», при этом хотя бы одна компетенция 
сформирована на уровне «отлично»; Все компетенции (части компетенций), на 
формирование которых направлена дисциплина, сформированы на уровне не ниже «очень 
хорошо», при этом хотя бы одна компетенция сформирована на уровне « очень хорошо»; Все
компетенции (части компетенций), на формирование которых направлена дисциплина, 
сформированы на уровне не ниже «хорошо», при этом хотя бы одна компетенция 
сформирована на уровне «хорошо»; Все компетенции (части компетенций), на 
формирование которых направлена дисциплина, сформированы на уровне не ниже 
«удовлетворительно», при этом хотя бы одна компетенция сформирована на уровне 
«удовлетворительно».

не 
зачтено

Хотя бы одна компетенция сформирована на уровне «неудовлетворительно», ни одна из 
компетенций не сформирована на уровне «плохо»; Хотя бы одна компетенция сформирована
на уровне «плохо».

5.1.2  Типовые  задания  (оценочное  средство  -  Эссе)  для  оценки  сформированности
компетенции ПК ГП-5:

Темы для эссе:

1. Принцип свободы договора и его пределы.
2. Принцип недопустимости произвольного вмешательства в  частные
3. Принцип обязательности договора. Принцип добросовестности и честной деловой практики.
4. Принцип    связанности    сторон    предпринимательского договора обычаем и практикой, 

которую они установили в своих взаимоотношениях.
5. Основные этапы развития коммерческого законодательства;
6. Конвергенция частного и публичного права как тенденция новейшего периода развития коммерч

еского права;
7. Расширение договорной диспозитивности в коммерческом праве.
8. Конституция   РФ   в    системе    источников   коммерческого 

права. Конституционные гарантии коммерческой деятельности;
9. Международные        договоры        и        общепризнанные     

нормы международного права в системе источников коммерческого права;
10.Нормативные правовые акты как источник коммерческого права;
11.Обычай как источник коммерческого права;
12.Обыкновения в системе источников коммерческого права;
13.Судебный прецедент в системе источников коммерческого права;
14.Иные источники коммерческого права;



15.Понятие и виды субъектов коммерческого права;
16.Правоспособность субъектов торгово-посреднической деятельности.

Критерии оценивания (оценочное средство - Эссе)

Оценка Критерии оценивания

зачтено

Все компетенции (части компетенций), на формирование которых направлена дисциплина, 
сформированы на уровне не ниже «отлично», при этом хотя бы одна компетенция 
сформирована на уровне «отлично»; Все компетенции (части компетенций), на 
формирование которых направлена дисциплина, сформированы на уровне не ниже «очень 
хорошо», при этом хотя бы одна компетенция сформирована на уровне « очень хорошо»; Все
компетенции (части компетенций), на формирование которых направлена дисциплина, 
сформированы на уровне не ниже «хорошо», при этом хотя бы одна компетенция 
сформирована на уровне «хорошо»; Все компетенции (части компетенций), на 
формирование которых направлена дисциплина, сформированы на уровне не ниже 
«удовлетворительно», при этом хотя бы одна компетенция сформирована на уровне 
«удовлетворительно».

не 
зачтено

отя бы одна компетенция сформирована на уровне «неудовлетворительно», ни одна из 
компетенций не сформирована на уровне «плохо»; Хотя бы одна компетенция сформирована
на уровне «плохо».

5.1.3  Типовые  задания  (оценочное  средство  -  Доклад-презентация)  для  оценки
сформированности компетенции ПК ГП-5:

Темы для презентаций:

1. Понятие и признаки товара;
2. Условия допуска к обороту отдельных категорий товаров;
3. Понятие и порядок определения товарного рынка;
4. Правовой режим денег;
5. Правовой режим ценных бумаг;
6. Режим прав на объекты интеллектуальной собственности;
7. Нематериальные блага как объекты коммерческого права.
8. Понятие и особенности торгового договора;
9. Виды торговых договоров;
10.Свобода торгового договора;
11.Заключение торговых договоров;
12.Изменение и расторжение торговых договоров;
13.Ответственность за нарушение торговых договоров.
14.Условие о товаре в предмете договора купли-продажи;
15.Указание на предмет договора купли-продажи товаров
16.Количество товаров
17.Качество товаров
18.Особые естественные свойства товара
19.Комплектность и комплект товаров
20.Тара и упаковка
21.Документы, относящиеся к товару



22.Права третьих лиц на товар
23.Условие договора о порядке передачи товара
24.Условие договора о порядке принятия товара
25.Условие договора о гарантии качества
26.Условие договора о цене товара
27.Условие договора о расчетах
28.Соглашение о конфиденциальности
29.Соглашение об эксклюзивности
30.Соглашение о порядке разрешения споров
31.Правовая основа и значение для изучения коммерческого права
32.Особенности, обусловленные способом акцепта предложения о продаже товара
33.Особенности, обусловленные предметом договора
34.Общие    вопросы    регулирования    деятельности    по организации торговли

Критерии оценивания (оценочное средство - Доклад-презентация)

Оценка Критерии оценивания

зачтено

Все компетенции (части компетенций), на формирование которых направлена дисциплина, 
сформированы на уровне не ниже «отлично», при этом хотя бы одна компетенция 
сформирована на уровне «отлично»; Все компетенции (части компетенций), на 
формирование которых направлена дисциплина, сформированы на уровне не ниже «очень 
хорошо», при этом хотя бы одна компетенция сформирована на уровне « очень хорошо»; Все
компетенции (части компетенций), на формирование которых направлена дисциплина, 
сформированы на уровне не ниже «хорошо», при этом хотя бы одна компетенция 
сформирована на уровне «хорошо»; Все компетенции (части компетенций), на 
формирование которых направлена дисциплина, сформированы на уровне не ниже 
«удовлетворительно», при этом хотя бы одна компетенция сформирована на уровне 
«удовлетворительно».

не 
зачтено

Хотя бы одна компетенция сформирована на уровне «неудовлетворительно», ни одна из 
компетенций не сформирована на уровне «плохо»; Хотя бы одна компетенция сформирована
на уровне «плохо».

5.2. Описание шкал оценивания результатов обучения по дисциплине при промежуточной
аттестации

Шкала оценивания сформированности компетенций
Уровен
ь 
сформи
рованн
ости 
компет
енций 
(индик
атора 
достиж
ения 
компет
енций)

плохо
неудовлетвор

ительно
удовлетво
рительно

хорошо
очень

хорошо
отлично превосходно

не зачтено зачтено

Знания Отсутствие 
знаний 
теоретического 

Уровень 
знаний ниже 
минимальных 

Минимальн
о 
допустимы

Уровень 
знаний в 
объеме, 

Уровень 
знаний в 
объеме, 

Уровень 
знаний в 
объеме, 

Уровень 
знаний в 
объеме, 



материала. 
Невозможность 
оценить полноту 
знаний 
вследствие 
отказа 
обучающегося от
ответа

требований. 
Имели место 
грубые ошибки

й уровень 
знаний. 
Допущено 
много 
негрубых 
ошибок

соответству
ющем 
программе 
подготовки
. Допущено
несколько 
негрубых 
ошибок

соответству
ющем 
программе 
подготовки
. Допущено
несколько 
несуществе
нных 
ошибок

соответств
ующем 
программе
подготовк
и. Ошибок 
нет.

превышающе
м программу 
подготовки.

Умения

Отсутствие 
минимальных 
умений. 
Невозможность 
оценить наличие 
умений 
вследствие 
отказа 
обучающегося от
ответа

При решении 
стандартных 
задач не 
продемонстрир
ованы 
основные 
умения. Имели
место грубые 
ошибки

Продемонс
трированы 
основные 
умения. 
Решены 
типовые 
задачи с 
негрубыми 
ошибками. 
Выполнены
все 
задания, но
не в 
полном 
объеме

Продемонс
трированы 
все 
основные 
умения. 
Решены все
основные 
задачи с 
негрубыми 
ошибками. 
Выполнены
все задания
в полном 
объеме, но 
некоторые 
с 
недочетами

Продемонс
трированы 
все 
основные 
умения. 
Решены все
основные 
задачи. 
Выполнены
все задания
в полном 
объеме, но 
некоторые 
с 
недочетами
.

Продемонс
трированы
все 
основные 
умения. 
Решены 
все 
основные 
задачи с 
отдельным
и 
несуществ
енными 
недочетам
и, 
выполнен
ы все 
задания в 
полном 
объеме

Продемонстр
ированы все 
основные 
умения. 
Решены все 
основные 
задачи. 
Выполнены 
все задания, в
полном 
объеме без 
недочетов

Навыки

Отсутствие 
базовых 
навыков. 
Невозможность 
оценить наличие 
навыков 
вследствие 
отказа 
обучающегося от
ответа

При решении 
стандартных 
задач не 
продемонстрир
ованы базовые 
навыки. Имели
место грубые 
ошибки

Имеется 
минимальн
ый набор 
навыков 
для 
решения 
стандартны
х задач с 
некоторым
и 
недочетами

Продемонс
трированы 
базовые 
навыки при
решении 
стандартны
х задач с 
некоторым
и 
недочетами

Продемонс
трированы 
базовые 
навыки при
решении 
стандартны
х задач без 
ошибок и 
недочетов

Продемонс
трированы
навыки 
при 
решении 
нестандарт
ных задач 
без 
ошибок и 
недочетов

Продемонстр
ирован 
творческий 
подход к 
решению 
нестандартны
х задач

Шкала оценивания при промежуточной аттестации

Оценка Уровень подготовки

зачтено

превосходно Все  компетенции  (части  компетенций),  на  формирование  которых  направлена
дисциплина,  сформированы  на  уровне  не  ниже  «превосходно»,  продемонстрированы
знания,  умения,  владения  по  соответствующим  компетенциям  на  уровне  выше
предусмотренного программой

отлично Все  компетенции  (части  компетенций),  на  формирование  которых  направлена
дисциплина, сформированы на уровне не ниже «отлично».

очень хорошо Все  компетенции  (части  компетенций),  на  формирование  которых  направлена
дисциплина, сформированы на уровне не ниже «очень хорошо»

хорошо Все  компетенции  (части  компетенций),  на  формирование  которых  направлена
дисциплина, сформированы на уровне не ниже «хорошо».

удовлетворитель
но

Все  компетенции  (части  компетенций),  на  формирование  которых  направлена
дисциплина, сформированы на уровне не ниже «удовлетворительно», при этом хотя бы
одна компетенция сформирована на уровне «удовлетворительно»



не зачтено

неудовлетворите
льно

Хотя бы одна компетенция сформирована на уровне «неудовлетворительно».

плохо Хотя бы одна компетенция сформирована на уровне «плохо»

5.3  Типовые  контрольные  задания  или  иные  материалы,  необходимые  для  оценки
результатов  обучения  на  промежуточной  аттестации  с  указанием  критериев  их
оценивания:

5.3.1  Типовые  задания  (оценочное  средство  -  Контрольные  вопросы)  для  оценки
сформированности компетенции ПК ГП-5

Вопросы для подготовки к зачету:

1. Понятие и место коммерческого права в системе российского права;
2. Предмет и метод коммерческого права;
3. Принцип свободы договора и его пределы.
4. Принцип недопустимости произвольного вмешательства в частные дела.
5. Принцип обязательности договора. Принцип добросовестности и честной деловой практики.
6. Принцип связанности сторон предпринимательского договора обычаем и практикой, которую 

они установили в  своих взаимоотношениях.
7. Основные этапы развития коммерческого законодательства;
8. Конвергенция частного и публичного права как тенденция 

новейшего периода развития коммерческого права;
9. Расширение договорной диспозитивности в коммерческом праве.
10.Конституция   РФ    в    системе    источников    коммерческого 

права. Конституционные гарантии коммерческой деятельности;
11.Международные договоры и общепризнанные нормы 

международного права в системе источников коммерческого права;
12.Нормативные правовые акты как источник коммерческого права;
13.Обычай как источник коммерческого права;
14.Обыкновения в системе источников коммерческого права;
15.Судебный прецедент в системе источников коммерческого права;
16.Иные источники коммерческого права
17.Понятие и виды субъектов коммерческого права;
18.Правоспособность субъектов торгово-посреднической деятельности;
19.Разрешительный порядок осуществления коммерческой деятельности;
20.Уведомительный порядок осуществления коммерческой деятельности;
21.Субъекты,    обладающие    правом    собственности    на реализуемые товары;
22.Субъекты торгово-посреднической деятельности, не обладающие правом собственности на реали

зуемые товары;
23.Роль торговых служащих в коммерческой деятельности.
24.Понятие объектов коммерческого права;
25.Понятие и признаки товара;
26.Условия допуска к обороту отдельных категорий товаров;
27.Понятие и порядок определения товарного рынка;
28.Правовой режим денег;
29.Правовой режим ценных бумаг;
30.Режим прав на объекты интеллектуальной собственности;



31.Нематериальные блага как объекты коммерческого права.
32.Понятие и особенности торгового договора;
33.Виды торговых договоров;
34.Свобода торгового договора;
35.Заключение торговых договоров;
36.Изменение и расторжение торговых договоров;
37.Ответственность за нарушение торговых договоров.
38.Условие о товаре в предмете договора купли-продажи;
39.Указание на предмет договора купли-продажи товаров
40.Количество товаров
41.Качество товаров
42.Особые естественные свойства товара
43.Комплектность и комплект товаров
44.Тара и упаковка
45.Документы, относящиеся к товару
46.Права третьих лиц на товар
47.Условие договора о порядке передачи товара
48.Условие договора о порядке принятия товара
49.Условие договора о гарантии качества
50.Условие договора о цене товара
51.Условие договора о расчетах
52.Соглашение о конфиденциальности
53.Соглашение об эксклюзивности
54.Соглашение о порядке разрешения споров
55.Правовая основа и значение для изучения коммерческого права
56.Особенности,   обусловленные   способом    акцепта предложения       о продаже товара
57.Особенности, обусловленные предметом договора
58.Общие вопросы регулирования деятельности по организации торговли
59.Биржевая торговля
60.Ярмарка, как форма организованной торговли
61.Оптовые продовольственные рынки
62.Розничные рынки
63.Понятие, виды и правовая основа перевозки
64.Общая характеристика договора перевозки груза
65.Основные обязательства по договору оказания услуг
66.Особенности ответственности перевозчика.
67.Общая характеристика договора фрахтования
68.Договор об организации перевозок
69.Договор транспортной экспедиции
70.Понятие,    общая     характеристика    и    виды    договора  

хранения. Оформление договора хранения.
71.Основные обязательства сторон по договору хранения. Особенности ответственности 

профессионального хранителя.
72.Ответственное хранение товаров, не принятых покупателем.
73.Имущественное страхование как особая разновидность услуг. Понятие и 

виды договора имущественного страхования. Страховой риск.
74.Страхование имущества
75.Страхование гражданской ответственности
76.Страхование предпринимательского риска
77.Понятие и правовые формы государственного контроля (надзора) и муниципального контроля



78.Понятие и правовые формы налогового контроля
79.Понятие и правовые формы таможенного контроля
80.Понятие и правовые формы валютного контроля
81.Способы и формы защиты прав коммерсантов
82.Неюрисдикционная форма защиты прав
83.Защита   прав    коммерсантов   в    административном   порядке    и  на основании обращений в 

органы надзора
84.Защита прав коммерсантов в судебном порядке

Критерии оценивания (оценочное средство - Контрольные вопросы)

Оценка Критерии оценивания

зачтено

Все компетенции (части компетенций), на формирование которых направлена дисциплина, 
сформированы на уровне не ниже «отлично», при этом хотя бы одна компетенция 
сформирована на уровне «отлично»; Все компетенции (части компетенций), на 
формирование которых направлена дисциплина, сформированы на уровне не ниже «очень 
хорошо», при этом хотя бы одна компетенция сформирована на уровне « очень хорошо»; Все
компетенции (части компетенций), на формирование которых направлена дисциплина, 
сформированы на уровне не ниже «хорошо», при этом хотя бы одна компетенция 
сформирована на уровне «хорошо»; Все компетенции (части компетенций), на 
формирование которых направлена дисциплина, сформированы на уровне не ниже 
«удовлетворительно», при этом хотя бы одна компетенция сформирована на уровне 
«удовлетворительно».

не 
зачтено

Хотя бы одна компетенция сформирована на уровне «неудовлетворительно», ни одна из 
компетенций не сформирована на уровне «плохо»; Хотя бы одна компетенция сформирована
на уровне «плохо».

6. Учебно-методическое и информационное обеспечение дисциплины (модуля) 

Основная литература:

1. Коммерческое право : учебник / Ю. Е. Булатецкий,  И. М. Рассолов ; под редакцией С. Н. 
Бабурина, Н. А. Машкина. - 3-е изд. ; пер. и доп. - Москва : Юрайт, 2023. - 455 с. - (Высшее 
образование). - ISBN 978-5-534-14756-8. - Текст : электронный // ЭБС "Юрайт"., https://e-
lib.unn.ru/MegaPro/UserEntry?Action=FindDocs&ids=842709&idb=0.
2. Наниев А.Т. Коммерческое право. Практикум : учебно-методическое пособие / Наниев А.Т. - 
Москва : Юстицинформ, 2021. - 84 c. - ISBN 978-5-7205-1657-4., 
https://e-lib.unn.ru/MegaPro/UserEntry?Action=FindDocs&ids=773725&idb=0.
3. Коммерческое право : Учебник для вузов / под общ. ред. Абросимовой Е.А., Белова В. А., 
Пугинского Б.И. - 6-е изд. - Москва : Юрайт, 2021. - 590 с. - (Высшее образование). - ISBN 978-5-
534-14231-0. - Текст : электронный // ЭБС "Юрайт"., https://e-lib.unn.ru/MegaPro/UserEntry?
Action=FindDocs&ids=759697&idb=0.
4. Коммерческое право: актуальные проблемы и перспективы развития : сб. ст. / сост.: Абросимова
Е. А., Филиппова С. Ю. - М. : Статут, 2011. - 285 с. - ISBN 978-5-8354-0732-3 : 269.10., 1 экз.
5. Царик Г. П. Коммерческое право / Царик Г. П., Салиева Р. Н. - Тюмень : ТюмГНГУ, 2011. - 100 



с. - Библиогр.: доступна в карточке книги, на сайте ЭБС Лань. - Книга из коллекции ТюмГНГУ - 
Право. Юридические науки. - ISBN 978-5-88465-939-1., https://e-lib.unn.ru/MegaPro/UserEntry?
Action=FindDocs&ids=743757&idb=0.

Дополнительная литература:

1. Наниев А.Т. Коммерческое право. Практикум : учебно-методическое пособие / Наниев А.Т. - 
Москва : Юстицинформ, 2021. - 84 c. - ISBN 978-5-7205-1657-4., 
https://e-lib.unn.ru/MegaPro/UserEntry?Action=FindDocs&ids=773725&idb=0.
2. Эриашвили Нодари Дарчоевич. Коммерческое право : Учебник / Государственный университет 
управления; Московская академия экономики и права, Калмыцкий ф-л; Всероссийский 
государственный университет юстиции (РПА Минюста России); Государственный университет 
управления; Российская академия народного хозяйства и государственной службы при Президенте
РФ. - 5. - Москва : Издательство "ЮНИТИ", 2020. - 671 с. - ВО - Бакалавриат. - ISBN 978-5-238-
03248-1., https://e-lib.unn.ru/MegaPro/UserEntry?Action=FindDocs&ids=769658&idb=0.

Программное обеспечение и Интернет-ресурсы (в соответствии с содержанием дисциплины):

1. Справочно-правовая система Консультант-плюс. 
2. Справочно-правовая система Гарант.

7. Материально-техническое обеспечение дисциплины (модуля) 
Учебные  аудитории  для  проведения  учебных  занятий,  предусмотренных  образовательной
программой,  оснащены  мультимедийным  оборудованием  (проектор,  экран),  техническими
средствами обучения.

Помещения для самостоятельной работы обучающихся оснащены компьютерной техникой с
возможностью  подключения  к  сети  "Интернет"  и  обеспечены  доступом  в  электронную
информационно-образовательную среду.

Программа  составлена  в  соответствии  с  требованиями  ОС  ННГУ  по  направлению
подготовки/специальности 40.03.01 - Юриспруденция.

Автор(ы): Крючков Роман Анатольевич, кандидат юридических наук.

Заведующий кафедрой: Сиземова Ольга Борисовна, доктор юридических наук.

Программа одобрена на заседании методической комиссии от 17 ноября 2025, протокол № 2.
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